Daniela Alejandra Cordero Campos

Manquehue Sur 1540, Santiago Las CondesCelular +569 974907920 dcorderocampos@gmail.com


RESUMEN PROFESIONAL.

Ejecutiva de ventas, seguro automotriz y financiamiento con amplio manejo de servicio al cliente en marcas premium. Experiencia en sistema SAP y CRM. Conocimiento en facturación. Resolutiva, diligente. Principal foco detectar
necesidades de cliente.


EXPERIENCIA LABORAL.


Junio 2021 A la fecha       GESTION INMOBILIARIA INDEPENDIENTE
                                          Venta, captación, gestión, estudio de títulos propiedades usadas. Arriendo y administración propiedades.


Octubre 2020 A
Febrero 2021	OLX AUTOS/ AUTOMOTORA SAN MARINO
Santiago
Ejecutiva ventas y financiamiento vehículos usados. Reemplazo conplazo fijo, completo proceso de venta que incluye venta de créditos mediante plataforma Autofinanciándose y OLX. Venta seguro automotriz mediante plataforma compara Online, conversión clientes antigua compañía de seguros a nueva compañía.



Mayo 2020 DERCO CENTER
Santiago
-	Ejecutiva de ventas
Abril 2019 Ejecutiva de ventas en la marca MAZDA y SUZUKI. Financiamiento a través deplataforma Amicar. Venta seguros BCI, Mapfre, Zurich, Falabella, entre otros.


Marzo 2019 KAUFMANN MERCEDES BENZ S.A.
Santiago
-  Ejecutiva de ventas
Febrero 2018  Ejecutiva de ventas y financiamiento vehículos en sucursal San Bernardo.Financiamiento automotriz Bice Kaufmann, venta seguros BCI ( Solo se trabajaba con esa compañía)


Febrero 2018	AUTOMOTRIZ PORTILLO PIRÁMIDE SPA
Santiago
-	Ejecutiva de ventas

Mayo 2016 Asesora de ventas en la marca TOYOTA. Financiamiento MAF. Venta seguros automotrices mediante plataforma Portillo que incluía 12 marcas de compañía de seguros.

Febrero 2016	AUTOMOTRIZ CIDEF COMERCIAL
Santiago
-	Ejecutiva de ventas WEB
Noviembre 2015	Ventas online. Seguimiento cotizaciones web; exhibición de vehículos ensucursal. Venta créditos y segurosFalabella.


Octubre 2015	WILLIAMSON BALFOUR MOTORS
Santiago
-	Ejecutiva de ventas
Agosto 2013 Ejecutiva de ventas marca SIXT. Responsable de ciclo de ventas a nivel presencial y no presencial; generación de nuevos contratos, solicitudes dearriendo particulares y corporativos,lo anterior a corto y largo plazo.
Manejo de leasing operativo, replacement, after sales y facturación.




Abril 2013  LAN AIRLINES
Santiago
-	Tripulante de cabina
Abril 2007	Tripulante de cabina ruta internacional. Responsablede la atención y seguridad en el vuelo, siguiendo normas y reglamentación de procedimientos y estándares mundiales; venta duty free a bordo. Manejointercultural.

Enero 2007 FUNDACIÓN PARA LA SUPERACIÓN DE LA POBREZA
Santiago
-	Jefa área salud de servicios comunitarios
Junio 2006	Planificación, gestión, coordinación en RRHH.Capacitación de trabajadorasen el programa.
Inserción laboral de al menos 40 trabajadoras en área salud en la comunade Quinta Normal y La Granja.


FORMACIÓN PROFESIONAL.

2006 UNIVERSIDAD SANTO TOMAS Santiago
Centro
Trabajadora Social: Mención mediación familiar


1999 Colegio Francisco EncinaÑuñoa

Enseñanza media

1991 Colegio San Marcos Macul
Enseñanza básica

Abril 2013  LAN AIRLINES
Santiago
-	Tripulante de cabina
Abril 2007	Tripulante de cabina ruta internacional. Responsablede la atención y seguridad en el vuelo, siguiendo normas y reglamentación de procedimientos y estándares mundiales; venta duty free a bordo. Manejointercultural.

Enero 2007 FUNDACIÓN PARA LA SUPERACIÓN DE LA POBREZA
Santiago
	•	Jefa área salud de servicios comunitarios
Junio 2006	Planificación, gestión, coordinación en RRHH.Capacitación de trabajadorasen el programa.
Inserción laboral de al menos 40 trabajadoras en área salud en la comunade Quinta Normal y La Granja.

CURSOS DE ESPECIALIZACIÓN.


	•	2012. Curso de manejo situacionesconflictivas LAN AIRLINES. 22 horas.

	•	2012. Curso inglés E classenglish,56 horas.
	•	2013. Curso de primeros auxiliosLAN AIRLINES, 22 horas.
	•	2014. Curso inglés WilliamsonBalfour, 32 horas.
•
2016. Lanzamiento Toyota Rush,capacitación Land Cruiser Prado, Prius C, Hilux, fundamentos 4x4.
	•	2017. Cobertura y conversiónfinanciera MAF.
	•	2018. Servicio al cliente,financiera MAF.
	•	2018. Híbridos enchufables,KAUFMANN.

- 2015. Customer First, Williamson Balfour, 36 horas.	2018. C-sales. KAUFMANN.


ANTECEDENTES PERSONALES.

Fecha de nacimiento: 21 de noviembre1980Estado civil: Soltera RUT: 13.832.543-1
